
ПРАВИЛА НЕТВОРКИНГА 

 

1. Определить свою ключевую компетентность. Сформулировать, 

чем вы можете быть полезны другим участникам. 

(Подумайте какими технологиями, методиками, проектами вы можете 

поделиться с коллегами) 

2. Быть эмоциональным, живым, открытым к общению. (Успех на 7% 

обеспечивают слова, на 38% - тональность вашего голоса, а на 55% язык 

тела, в том числе жестикуляция) 

3. Сфокусировать внимание на новых связях. (Познакомиться в 

процессе нетворкинга как можно с большим количеством людей, 

обменяться контактами) 

4. Зафиксируйте свои контактные данные на стене контактов. 

(Держите визитки наготове) 

5. Знакомьте людей друг с другом. (Нетворкинг от слова net, что в 

переводе с английского означает «СЕТЬ». Чем более знакомы «узлы» 

этой сети, тем она более прочная. Представляя людей друг другу, вы 

автоматически выполняете первое правило. 

6. Соблюдать авторские права представленных презентаций, 

методик, технологий и проектов. (При использовании давать ссылку 

на авторство) 

7. Поддерживать вновь созданные связи в межведомственном 

взаимодействии. (Активно откликаться на запросы коллег/ Правило 48 

часов). 


